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STRUMENTI DI GARANZIA PER LA VIOLAZIONE DELLE REPRESENTATIONS & 
WARRANTIES
LA POLIZZA WARRANTY & INDEMNITY

Durante la redazione del contratto di compravendita (SPA) le parti possono negoziare diversi 
strumenti di garanzia volte a tutelare il compratore in caso di successive violazioni delle 
representations & warranties contenute nel contratto:

• Garanzia contrattuale

• Escrow Account

• Fidejussione Bancaria

• Earn Out 

• Price Adjustement

• Polizza Assicurativa W&I
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Unico strumento che permette il pieno 
trasferimento del rischio ad un soggetto 

terzo, l’assicuratore

Un dato significativo: nel 2014 sono state più di 500 le operazioni M&A in Italia, mentre
si stima che le polizze W&I stipulate nel nostro Paese siano state circa 15/20.
Ciò significa che solo il 3% circa dei deal sono stati oggetto di una copertura
assicurativa.
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• Significante incremento nelle notifiche di sinistro
• Il 65% circa delle notifiche avviene nei primi 12 mesi post 

closing

Dati forniti da: AIG Europe Limited  2015

Tipologia di reps. & warranties violate

LA POLIZZA WARRANTY & INDEMNITY
I SINISTRI
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LA POLIZZA WARRANTY & INDEMNITY
SCOPO DELLA POLIZZA E PRINCIPALI BENEFICI
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Warranty & Indemnity Insurance: strumento strategico che permette di trasferire al mercato
assicurativo le responsabilità e le conseguenti perdite pecuniarie derivanti da rischi riconducibili
ad eventi ignoti all’assicurato al momento della firma del SPA attraverso la strutturazione di un

prodotto assicurativo su misura.
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LA POLIZZA WARRANTY & INDEMNITY
BUYER SIDE W&I

Compratore

Venditore ASSICURATORE

Sinistro viene notificato
(Polizza W&I)

Sinistro viene notificato
(SPA)

Indennizzo del sinistro

Ricorso
(se non inclusa la 

rinuncia)

TARGET
Subisce una perdita

‘First-party’ insurance
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* La polizza Seller Side richiede l’analisi da parte degli assicuratori del set di Vendor Due Diligence

** Esiste inoltre la possibilità per il Venditore di iniziare la negoziazione della polizza con il mercato assicurativo e coinvolgere
succesivamente il Compratore per la scelta dell’assicuratore e la sottoscrizione della polizza.
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Compratore

Venditore

ASSICURATORE

Indennizzo del sinistro
(se definita

canalizzazione in 
polizza)

Sinistro viene notificato
(SPA)

Sinistro viene notificato
(Polizza W&I)

Accesso garantito per 
verificare la responsabilità

del Venditore

TARGET
Subisce una perdita

‘Back-up’ insurance

LA POLIZZA WARRANTY & INDEMNITY
SELLER SIDE W&I
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